Le PMI si raccontano

Torino, 13/7/22




Perché Alektor

“Alektor” e il nome che, in greco antico, indica il gallo: il
primo a salutare il sorgere del sole, fiero guardiano dei /
nuovi inizi, diventa nume tutelare delle nuove imprese A
sostenute dal brand. i

'

Araldo dell’arrivo del Sole, prima che chiunque possa (
scorgerlo, simboleggia l'abilita nel prevedere gli eventi e ) ,
rafforza ulteriormente il legame con I’ Oriente. . AT




Missione

Aiutare le PMI a trovare partner (industriali, commerciali, finanziari) in ltalia e all’estero



Dove ciI trovate

Torino Milano Chongqing




Alberto Bonetta

Esperto in transazioni di
M&A, Jv internazionali,
industria dell’auto

Studi: MBA alla LBS,
Columbia Business
School and Hong Kong
University, e laurea in
ingegneria al Politecnico
di Torino, madrelingua
italiano, parla francese,
inglese, cinese

La squadra

.

Umberto Scotti

Esperto in multinazionali e
PMI, automotive, beni
strumentali, HVAC.

Studi: MBA e Master in
Metodi Quantitativi presso la
SDA Bocconi, laurea in
Economia e Commercio
all’Universita di Torino,
diploma di studi universitari
francesi presso I'Universita di
Lione, madrelingua italiano,
parla inglese, francese, russo
e spagnolo

Cristiano Talpo

Esperto nella
strutturazione di
operazioni di M&A e nel
food & beverage

Studi: MBA alla London
Business School e
laurea in ingegneria al
Politecnico di Torino,
madrelingua italiano,
parla inglese e francese

'S

Kevin Du

Esperto in: societa
cinesi internazionali e
gestione del credito

Studi: laurea in
ingegneria all’'universita
di Chongqing
madrelingua cinese ,
parla correntemente
inglese

Dr. Ivo Pezzuto

Esperto in: M&A,
Financial services e
consulenza strategica

Studi: MBA presso la
SDA Bocconi un PhD al
Swiss Management
Centre, madrelingua
italiano, parla
correntemente inglese



| nostri aspetti caratterizzanti




Servizi principali

Consulenza per fusioni
ed acquisizioni

Collaborazioni

internazionali e
partnership con la Cina

Consulenza strategica

Offrendo servizi Sell Side o Buy Side

Grazie alla presenza del nostro partner a
Chongging (Cina), é in grado di trovare facilmente
dei potenziali partner per i suoi clienti.

Dopo la fase di ricerca/selezione, é in grado di
dare supporto nella fase di individuazione della
struttura ottimale, nella negoziazione con il
partner locale, nella costituzione e infine
nell'implementazione della societa locale
offrendo anche supporto con board directors
locali.

Con il focus sulle strategie di ingresso nei nuovi
mercati, la valutazione di societa, la creazione e

gestione di JV internazionali, la revisione di
strategie finanziarie/commerciali € in grado di
affiancare il cliente nei momenti di transizione.




Clienti abituali




Settori recentemente affrontati

e Automobilistico

e Produzione di attrezzature industriali
e HVAC

e Biomedicale

e Ambiente ed Energie rinnovabili

e Cibo e bevande

e Farmaceutica

e Metalli e magneti

e Semiconduttori

e Materie prime (polistirene)






Flusso logico attivita M&A

Deal

Deal
.

Structuring
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Metodologie applicate per la

valutazione di aziende (PMI)

Metodi empirici:
« Multipli di mercato: EV/Fatturato, EV/EBITDA, EV/EBIT,

* Multipli da transazioni comparabili

Metodi analitici:

 DCF, Reddituale, Patrimoniale, misto
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Business Development / Cina




Cina 10 anni: (2012-2021)

114.4 trillion yuan

GDP topped 114.4 trillion yuan
($17.08 trillion) in 2021, up from
53.9 trillion yuan in 2012

.O'b‘ 18%
‘ OI China made up over 18 percent
Q.’ of the global economy in 2021,
up from 11.3 percent in 2012

$12,000+

Per-capita GDP reached more
than $12,000 in 2021, up from
$6,300 in 2012

China Daily

Proportion of high-tech
manufacturing increased 8 &
from 9.4% in 2012 to 15.1% in ok z

2021

First in number of
international patent
applications via the Patent
Cooperation Treaty

~
X
\
\
1

With the world's largest 5G
network and 1.03 billion
internet users in 2021, China
has been the world's largest
online retail market for nine
consecutive years

China rose to 12th on the \"'K
Global Innovation Index 202], "'7'

up from 34th in 2012
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ﬁ Business revenue of high-
tech firms doubled, from

C | 995 trillion yuan in 2012 to

8333 | 19.91 trillion yuan in 2021
8330 -
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Attivita di ricerca partner in

Europa per la Cina

e Societa che produce magneti permanenti in terre rare (OneMag Ltd.) (AINiCo, NdFeB, Ferrite)
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Cina/forme di cooperazione

Uffici di rappresentanza

Equity Joint Ventures

Cooperative Joint Ventures

Foreign-Invested Companies Limited by Shares
Foreign-Invested Partnership Enterprises

Wholly Foreign Owned Enterprise
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Cina/cultura/business

«  Guanxi (¥32)
« Mianzi ()

« Tongchuangyimeng ([ElR &%)
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*In alcune transazioni alcuni membri della squadra hanno partecipato singolarmente

Track record” (non esaustivo)

Acquisizione di una societa canadese leader nei componenti ottici passivi (175 min USD)
Fusione Alcatel Lucent: responsabile per | integrazione finanziaria per la linea ottica e prodotti IP
Family buyout - farmaceutica (30 mIn€ ltalia)

Acquisizione assets nel mondo automotive (15 min€ Germania)

Vendita assets industriali (15 min€, Francia ed Italia)

Liquidazione di un gruppo Automotive (400 min€, Italia)

MBO di due societa che si sono successivamente fuse (60 min€, Olanda e Italia)

Start up nel campo delle sonde di temperatura (Europa)

Valutazione e due diligence per M&A mercato USA

Start up di una catena di pizzerie in GB

Start up di una catena di ristoranti in Asia

Transazione nel food tra ltalia e Spagna

Consulenza strategica per ristrutturazione societa italiana (10 min €) facente parte di un gruppo multinazionale

Consulenza strategica a societa in campo edile/termotecnico in Italia che passava da 3 min€ a 10 min€ di fatturato
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Ing. Alberto Bonetta
Partner
alberto.bonetta@alektorcapital.com

www.alektorcapital.com

Corso Luigi Einaudi, 20 - 10129 Torino - ltalia



http://www.alektorcapital.com
mailto:alberto.bonetta@alektorcapital.com

